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Quando vocé vai a0 médico, €le analisa o
seu problema e diz como vocé pode se

Vocé nao aprende muito sobre sua satide
e como pode evitar esses problemas no
futuro, mas nao reclama se os resultados
S0 POSItiVOs.

Atéeproblemasurgirdem:.f.‘de

novo. E de novo.







O problema dessas
"solucoes rapidas'€ que

elas funcionam por um AQU [ S'QAO DA

tempo, sim. COMPETENCIA,

Npeo voceé continua
as nao alteram sua

capacidade técnica. refém do

mentor, do

algoritmo ou da

‘Sem a

Elas transferem
informacao, nao
habilidades. sorte.



QUANDO UMA MENTORIA FRUSTRA EM
TRANSFERIR ISSO PARA VOCE,
SURGE ESSA SENSACAO DE
ESTAR SEMPRE RECOMECANDO
(PORQUE VOCE ESTA MESMO).

A sensacao sufocante de que nada foi
feito para durar mais de um semestre
(porque nao fol mesmo).

O QUE EU CHAMO DE MENTORIA
ENTAO?



y

A verdadeira mentoria é -
uma Transferéncia de
Habilidades.

Habilidades transferiveis sao o
maior atalho de mobilidade
social do mundo:
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elas permitem que vocCe€ entre
no Jogo agora € ocupe O espaco
mesmo com pouca audiéncia.

Por que ninguém diz
1SSO para VOce entao?



POR CAUSA DISSO.

VOCE VOLTA AO MEDICO.

ELE MAL OLHA PARA VOCE E SOCA
DIPIRONA E MANDA VOCE EMBORA.

VOCE TOMA. A DOR VOLTA.

VOCE VOLTA NO MEDICO. - . wiiv?
ELE PRESCREVE ASPIRINA. A DOR VOLTA o

Al APARECE UM MEDICO DIFERENTE E_-D’l'z:..- e “

"VAMOS FAZER UM DIAGNOSTICO
COMPLETO.

EXAME DE SANGUE, RESSONANCIA, TUDO.

VOU ACHAR A CAUSA DA DOR
E TRATAR ISSO."

E VOCE RESPONDE:



"NAO, OBRIGADO.

ISSO PARECE MUITO AVANCADO PRA MIM.
VOU VOLTAR PRO MEDICO QUE ME DA

REMEDIOS QUE NAO FUNCIONAM MAS
SAO SIMPLES."

PARECE
LOUCURA, NE? .

MAS E EXATAMENTE ISSO QUE VOCE ESTA
FAZENDO AO LER ESSA PROPOSTA E
CONSIDERANDO SE VALE A PENA LER
MAIS PAGINAS.

SEJA SINCERO:




"O PASSO A PASSO MAIS SIMPLES DO MUNDO".

AQUELES CURSOS E MENTORIAS
NAO ERAM BASICOS.

ERAM INCOMPLETOS.



ELES TE DAO PASSO A PASSO,
NAO OS PRINCIPIOS.

E QUANDO O PASSO A PASSO SAI
DO SCRIPT (PORQUE UMA HORA
ELE VAI), VOCE FICA PERDIDO.

AGORA VOCE ENCONTROU ALGO
QUE VAI NA RAIZ.

QUE TE ENSINA A LOGICA, NAO
SO A EXECUCAO.

QUE TE PREPARA PRA QUANDO
AS COISAS DEREM ERRADO.

E SUA REACAO E:



"ISSO E AVANGADO DEMAIS.
VOU VOLTAR PRO SUPERFICIAL."

PORQUE PARECE DIFICIL.

SO QUE PROFUNDO NAO E
DIFICIL.

E COMPLETO.

O SUPERFICIAL PARECE FACIL.
PORQUE

E INCOMPLETO.
E SER INCOMPLETO E O QUE TE

MANTEM PRESO HA 2 ANOS NO
MESMO LUGAR.






» Mais dificil fica
sair de onde vocé
esta
(responsabilidade
S aumentam)

o Mais improvavel
mudar (“¢ o que

tem para hoje’).
Voceé se acomoda.
NAOporque
encontrou o melhor
caminho. Tt

Voce fica

Mas porque o ' cansado e
tempo te FORCOU § TR
a escolher algo pas
antes que voce demais
descobrisse o que para

valia a pena fazer. g mudar.



Se voceé continuar fazendo o
que vocé esta fazendo hoje,
é bom que voceé goste

porque voceé vai continuar
fazendo exatamente o que
voceé esta fazendo amanha.

Assim o mercado encolhe.

Todo mundo sofre.

Inclusive eu, que vou ter que
desistir de fazer do jeito certo
porque quem quer o impossivel
SO Se contenta com a mentira.



4 ENTRAMOS NESSE
4 MERCADO

-] PERGUNTANDO

| QUEM QUEREMOS SER

| EACABAMOS NOS
CONTENTANDO COM
O QUE SOBROU.

Eu nao quero
1SSO para voce.

Nem para mim.

E isto que eu
quero para nos:




O PRIMEIRO
PROGRAMA

DE
TRANSFERENGIA
DE ALTAS
HABILIDADES




luanacarolina.s -

Luana Carolina

701 posts 1,7 mi seguidores 102 seguindo

- Especialista em estratégia digital

« Comunicagdo e conteudo que geram vendas
s Fundadora @cadernostudies

+ Conheca meus treinamentos

#) www.luanacarolinas.com.br/bio

gue honra mais uma vez, Luana! Poxa,
fico muito feliz mesmo! 20:29

Unica mentoria q ja quis entrar :)
20:29

o/

Luana Carolina
Unica mentoria g ja quis entrar :)

Esse vai ser o meu melhor anuncio



OBJETIVOS:

NAO FICAR MAIS 3 ANOS PRESO
NO MESMO LUGAR

FINALMENTE SABER O QUE
FAZER QUANDO TUDO DA
ERRADO

PODER MUDAR DE DIRECAO SEM
PERDER TUDO

OLHAR PRO FUTURO SEM MEDO



O QUE VOCE RECEBE
NO COPYCRAFT?

O Copycraft funciona com ciclos, que
transferem em doses calculadas as
habilidades que voce precisa na hora em
que voce precisa delas.

O primeiro ciclo € o ciclo basico.

E a base para construir qualquer
negocio no mundo digital, como
empreendedor ou como profissional
Criativo.

Mesmo numa era da IA, € a diferenca
entre multiplicar por 10 e multiplicar
por 1.

As pessoas que mais ganham dinheiro
com IA sao aquelas que ja faziam sem a [IA
porque tinham estas habilidades:






CRIATIVIDADE
PARA
NEGOCIOS
CRIATIVOS

Como ser
malis criativo
te torna mais
lucrativo




COMO ESCREVER
FRASES
E HEADLINES

Isto €, como escrever
0 que as pessoas
nao vao esquecer.

COMO CRIAR
OFERTAS E LER
O MERCADO

Sem uma boa oferta

e sem uma boa leitura
de mercado, vocé vai so
poder contar com a Sorte.




PAGINAS DE VENDAS

Uma aula magna
de 4h sobre tudo
que realmente
importa numa
pagina de vendas
com uma
estrutura basica
para voce testar.

EMAILS

Sim. As pessoas
leem emails.
Elas talvez nao
leiam os SEUS
emails. Mas essa
aula te ajuda
a resolver isso.

PESQUISA

Muita gente
exagera a
quantidade e
detalhe em pesquisa
necessarios para
fazer uma boa
campanha. Eu sou
uma dessas pessoas.




COMO PENSAR







COMO
CRIAR
CONTEUDO

Como criar conteudo
de uma forma que de
dinheiro

e nao desgosto.




Vocé val descobrir que ganhar o dinheiro
€ mais facil do que manter o dinheiro.

Essa aula te ensina como nao ser mais um falido.






Como escrever textos longos
para newsletters
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E simples:

textos longos
transformam.

Primeiro, transformam
vOC€ em alguém
confiavel, que sabe
do que esta falando.

Segundo, transforma
quem l€ em
um leitor fiel.



e

YMO ABSORV R
O QUE VOCE LE

Quase tudo o que vale a pena estudar esta
escrito. Se voce nao aprender a ler esse
material, todo o seu esforco € inutil.
Fica tranquilo que eu
cuidei disso também.



- Eu sei que muitas pessoas torcem
0 nariz para o termo “gatilho mental”.
Elas estao certas.

Na verdade sao vieses cognitivos
ou heuristica.

E vocé vai aprender a parte séria
e importante e como aplica-la
sem pilantragem.



PROSPECCAOQ

Ha pelo menos 8 formas de prospectar
na internet.

Nao existe nenhuma melhor ou pior.
Existem apenas aquelas que sao mais
adequadas para o seu tipo de negocio
e personalidade.

Porque sem clientes nao existe negocio
e sem negocio voceé s6 tem um hobby.



GIGLIOGRAFIA
ComeNTAOA

Mais de 100 livros
comentados porque eu
nao tenho nenhum medo

de mostrar minhas fontes.

Eu indico em todas as
aulas materiais e recursos
importantes que me
ajudaram a construi-las.

Elas sao frutos da minha
experiéncia e da experiéncia
de centenas de outras
pessoas.

Sel que parece mais simples
e menos sexy assim. Mas
eles sujam a agua para ela
parecer mais profunda,
como dizia Nietzsche.



VOCE RECEBERA A
CAPACIDADE DE:

Criar titulos e e

ler mercados e criar
ofertas

Escrever emails e
estratégias de email
marketing

Posicionar a sua
marca e a dos
outros.

Criar pagina de
vendas e qual € o
papel dela numa
estratégia de vendas
hoje.

Escrever anuncios e
saber se eles estao
bons antes de rodar.

Como, onde e
quando usar um
video de vendas

Como pesquisar €
fazer um bom brief

Como escrever
textos longos

Como ler melhor o
que VOCE precisa
estudar

Como se organizar
financeiramente

Como produzir
conteudo para o
Instagram

E mais um monte de
colsa (como eu
poderia resumir mil
paginas?)



segunda-feira

Fala, professor. Estive sumido mas
trabalhando! Consegui fechar a
consultoria. A nossa conversa aquele
dia fez total diferenca e me trouxe
muitas oportunidades. Por incrivel
que pareca, o acumulo de trabalho foi
tdo grande que ndo consegui assistir
mais nenhuma aula do CC. Vou me
organizar para conseguir, porque se a
conversa surtiu tanto efeito, imagino o
restante dos conteudos. Obrigado!

v
Ah, vale esclarecer que com a
consultoria e outros trabalhos
fechados, devo pagar o CopyCraft em

quatro meses apos comecar. Valeu a
pena demais!

L 4
Vocé

P&, que atimo, Jodo! Fico muito feliz por vocea!
Era outro que so precisava de uma faisca!

Verdade. O mais louco & que foram
quase dois anos nadando num limbo
sem produzir ou melhorar em nada.
Uma conversa e uma penca de aulas
+ 0 grupo ja resolveu parte dos meus
problemas.

Munca ganhel o que estou prestes a
ganhar nos proximos meses. E muito
louco! (EE







O QUE VOCE RECEBE
NO COPYCRAFT?

O segundo ciclo € o ciclo das
emocoes.

Ele Iinstala uma
sensibilidade
emocional que
experts tém e
Iniclantes nao.

Estas sao as emocoes
universais e presentes em

TODOS os nichos:



Rafa,

WVim aqui com o coragao aberto pra te dizer: muito
obrigadao.

Obrigado por cada aula, por ndo se contentar em entregar
o minimo, o basico. Por nivelar tudo por cima.

Vocé me ensinou o gue e exceléncia. Vocé tangibilizou
esse conceito. Foi um divisor de aguas na minha vida.

O Copycraft foi a minha salvagao, nunca imaginei que
existisse no marketing um lugar como esse. Um refdgio.

ter., 18 de nov.

Cara, eu te afirmo que eu nunca tive um mentor gue me
recebesse e me direcionasse dessa forma. Te agradego
demais por me falar pra onde eu devo ir dentro do

Copycraf e por explicar tho bem sobre a mentoria haha!

Eu vou tentar seguir isso como um discipulo fiel ao mestre,

OEias
v

+556 19 99110-7771 Rafael Canson o=

verdade. Obrigado, Rafael!



Hoje

Professooooor, passando pra
agradecer por ter divulgado a vaga da
Fernanda. Acabel de sair da reuniao e
fui contratada! Ela mencionou que
gostou muito da escrita e da
abordagem e vamos comegar o
periodo de teste antes. Muito, muito
obrigada #4 09:45
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O QUE VOCE RECEBE
NO COPYCRAFT?

O terceiro ciclo trata de habilidades
avancadas, como

frameworks de narrativas,

protocolos para criacao de campanhas
e movimentos,

branding para marcas pessoalis e fisicas,
funis de vendas,

e direcao de arte estratégica.

Ou seja, € a transferéncia
de habilidades que tornam
voce parte do 1% do
mercado digital.



T

Rafa, ontem eu apresentel minha
primeira campanha montada do zero
aos moldes do Copycraft.

E adivinha? Pessoal adorou.

A empresa sempre teve dificuldade
em montar a comunicagao das
campanhas antes dela comecar e eu
assumi essa responsabilidade por ter
entendido dentro do CC o quanto isso
seria importante para os meses
seguintes, quando a campanha vai
estar acontecendo.
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Nunca me vendi como um copywriter
e nem pretendo, mas tive 100% de
confiancga pra tocar essa
apresentacao por conta das suas
aulas. Agradeco de coracao.

sl Ee orn sl o i
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A estrutura de Estrategia -> Conceito
-> Tagline -> Execugoes me ajudou
Imensamente. Segui na risca o que
vocé ensinou e fui com a mentalidade
de que em uma campanha o que
muda sao apenas as pegas e acertei
em cheio. 09:56
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COMO GERAR

DESEJO

O que as
pessoas
realmente
querem?

E até mais importante:

como elas querem obter o que
elas querem?

E talvez o tema mais importante
para quem trabalha com marketing.

Se vocé nao sabe com quem esta
falando, € como usar um manual de
geladeira para pilotar um aviao. Ha
regras e instrugoes, mas vocé nao vai
sair do lugar. Vocée foi treinado para
pilotar a coisa errada.

Voceé nao acha que a habilidade mais
poderosa do planeta € facil de obter,
certo?

Eu acho que sim.



OS TEMAS DO DESEJO

Além dos encontros ao vivo para discutir os temas, havera
encontros para te ajudar a entender melhor como aplicar
esse conhecimento no seu negocio ou carreira.

1. AHIERARQUIA
DO DESEJO

Vamos analisar como
a piramide Maslow
esta errada (para falar
a verdade, ele nunca
desenhou essa
piramide).

2. HOMENS E
MULHERES
DESEJAM

A MESMA COISA?

Apesar de homens

e mulheres dividirem

a mesma estrutura

do desejo, ha diferencas
no modo COMO

os sexos desejam.

Vamos explorar de onde
1SS0 vem, quais sao as
diferencas significativas
e as consequeéncias disso
para os produtos

que vendemos.

i

3. DESEJO MIMETICO
E IDOLATRIA
DENTRO E FORA

DO INSTAGRAM

Existem certas
caracteristicas que

os idolos compartilham.
Muitas vezes a razao

de tal influenciador
nao Ir para frente

€ simplesmente porque
ele nao sabe quais sao
as suas vantagens.
Voce vai descobrir quais
Sa0 e como usa-las.



COMO CRIAR
MOVIMENTOS
E INICIAR
REVOLUCOES

Pacificas ou nao.

SE VOCE QUER LEVANTAR BANDEIRAS OU PLACAS DA
HOTMART, E BOM SABER COMO CRIAR UM MOVIMENTO

Uma das consequéncias da vida online
€ que a nossa identidade perdeu
(bastante) a ligacao com a comunidade
local.

Apesar das inumeras desvantagens,
ha uma oportunidade maravilhosa
para quem quer espalhar novas ideias
ou simplesmente aprender como criar
e administrar comunidades.

Talvez
0 maior ativo de qualquer produto
digital hoje seja uma boa comunidade.




OS 3 PASSOS
PARA CRIAR UM
MOVIMENTO

1.LANGAR
AFAISCA

Vamos aprender
como funciona
um grupo de seres
humanos que se
esforcam e pagam
para estar juntos
de outros seres
humanos.

2. ATICAR
O FOGO

Os simbolos,

a personalidade,

as agoes, tudo aquilo
que envolve fazer
parte de algo.

3. PASSAR
A TOCHA

A parte que todo
mundo esquece:

a comunidade precisa
durar.






Contar uma historia para
nos tem um objetivo bem
diferente do que € contar
uma historia para

um autor.

E acho que pela primeira
vez na vida de muita gente
vamos descobrir

a diferenca, porque eu sei
e fiz as duas coisas.

Assim poderemos fazer

melhor o nosso trabalho
- 0 que significa fazer
mais dinheiro também.

Eu espero que voce saiba
que ha muito mais do que
“A Jornada do Heraoi"”

e que vamos trabalhar

- juntos nas narrativas

que VOCe precisa construir
para o seu cliente.

Vamos ver que no
marketing ha formas
diferentes de “contar

uma historia” e que muitos
marqueteiros contam
apenas historias

para boi dormir.



NAO HA NADA NO MUNDO MAIS .
PODEROSO DO QUE UMA BOA HISTORIA.

NADA PODE DETE-LA.
NADA PODE DERROTA-LA.

9

1.0 QUE E UMA
NARRATIVA?

E por que elas sao
mais eficazes do
que argumentos?

.
_a

2.0S PADROES
UNIVERSAIS DAS
NARRATIVAS

Existe um padrao

de narrativa que NAO
€ 0 da Jornada

do Herai.

E um muito mais
verdadeiro e mais
eficaz. Um que
poucas pessoas
conhecem. E vocé
sera uma delas.

P8

3. COMO UM
MARQUETEIRO
ESCREVE UMA
NARRATIVA
Como aplicar essa

narrativa ao seu
trabalho?

Essa ¢ uma duvida
que VOCeé nao vai
ter mais.

(E se tiver também,
a gente ajuda. E para
1SS0 que voceé pagou).



DIRECAO DE ARTE

Pela primeira vez no
mercado digital vamos falar
sobre essa habilidade
esquecida e fundamental
para a diferenciacao de
produtos e servicos.

E o Equity Visual.

,,;,:_'ih
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POR QUE APRENDER
DIRECAO DE ARTE?

F inutil aprender como se
posicionar se vocé nao sabe como
comunicar esse posicionamento
com imagens.

Afinal, pessoas precisam ver
0 que voce estd dizendo antes
de acreditarem no que vocé
estd dizendo.

No entanto, aqui tudo parece
ser ao contrario.

A pessoa faz cursos e cursos para
aprender algo que ela poderia fazer mais
rapido e mais barato apenas comprando
as roupas que parecem comunicar

a autoridade que ela deseja expressar
ou simular.

Fazem anuncios que comunicam
o contrario do que gostariam.

A direcao de arte € uma habilidade para:

1. Estabelecer uma identidade visual
forte;

2. Transmitir a mensagem da marca;

3.Melhorar a usabilidade e a
experiéncia do usudrio;

4.Reforcar a confianca e a
credibilidade;

5.Diferenciar-se da concorréncia.

Tudo isso sem esoterismo
ou pilantragem psicoldgica.



Semiotica, Retorica Visual,
Fotografia e Design Grafico.

Tudo isso para que vocé
consiga aplicar esses
conhecimentos a um projeto,
campanha ou negocio pessoal.

Nem posso dizer que esse

€ o melhor conteudo sobre

o assunto no marketing digital
porque simplesmente nao ha
mais ninguém fazendo isso.

Para mim soa como uma
oportunidade, e para voce?



BRANDING
3

Os maiores negocios
do mundo sao marcas.

E simples assim.

E os maiores
influenciadores também?™*
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O que € de fato uma Como combinar as Marcas de luxo
marca? técnicas da resposta X
direta e do mercado marcas populares

digital com os
principios das
grandes marcas?

Vale a pena criar Branding Pessoal Como aplicar isso
uma marca em vez tudo ao seu negocio
de apenas fazer
ofertas?




CIENCIA
COMPORTAMENTAL
APLICADA AO

MARKETING

No marketing existe uma parte artistica e criativa, que

€ 0 que chamamos de “comunicacao”. Mas também existe
uma parte cientifica, que € a que nos explica boa parte
dos padroes do comportamento humano.

Ao sabermos como os seres humanos tendem a reagir,
podemos criar comunicacoes mais eficazes, portanto,
mais criativas.

Voceé precisa ser um artista e um cientista.
Nao € uma escolha, € uma fusao.



VIESES
COGNITIVOS

DA ATENCAO

Os principios da atencao
humana nao mudaram
muito ao longo

dos ultimos séculos.

O que mudou foi 0 novo
contexto da internet.

Precisamos entender
como lidar com isso.

=T =

2. PSICOLOGIA
DA COMPRA

Os vieses que realmente
influenciam uma
decisao de compra

ja foram mapeados

e testados.

Gracas a Deus dezenas
de cientistas

e marqueteiros do
passado ja descobriram
COmo para nos.

HEURISTICA
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3. PSICOLOGIA DOS
CONTEXTOS

Voce vai aprender como
criar contextos para

o seu conteudo,

nao conteudo para

o contexto dos outros.



PRODUTOS

Pode ser verdade que nao € o melhor produto que vende mais.

Mas nunca € o pior.
Aprenda a criar um produto bom o bastante para vender bem.

Além de ter uma boa
oferta e encontrar um
bom mercado, vocé
precisa ter um bom
produto.

A nao ser que voce
nao se importe com
0 que voceé vende.

Al nao precisa mesmo.

As maiores empresas
do planeta nao
comecaram criando
um bom marketing.

Elas comecaram
criando um bom
produto.

E o exato oposto

do que ensinam para
voceé e talvez seja por
isso que mudam

de opiniao a cada
semestre para

“se adaptarem”

ao mercado.

Sim, nem sempre

os melhores produtos
Sao 0s que mais
vendem. Mas vocé
conhece alguma
marca ou alguém

que tenha obtido
muito sucesso
vendendo algo ruim?

Nao diga “Coca-Cola”,
pelo amor de Deus.

Se vocé pensou nisso,
nao sabe o que “bom”
e “ruim” querem

dizer quando falamos
de produtos e precisa
passar este meés inteiro
comigo criando
produtos.



PELA PRIMEIRA VEZ EU VOU
MOSTRAR COMO PENSO EM
NOVOS PRODUTOS E COMO
PRODUZO O MATERIAL PARA ELES.

1. QUAL PRODUTO 2.COMO DEVO
DEVO CRIAR ESTRUTURA-LO
E QUANDO? E ENTREGA-LO?

Sem um bom produto, E muito bom ganhar

ha poucos motivos dinheiro, né? Mas uma

para as pessoas hora voce vai ter que

continuarem entregar esse produto

comprando de voce. para quem comprou.
COMO voce vai fazer
isso faz toda

a diferenca.

3. COMO DEVO
PLANEJAR AS
AULASE
MATERIAIS?

Como e POR QUE
Criar materiais.
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Cristian Urbaneja - Copywriter

Cristian, b um feedback para vacé. Seu
trabalbho &, resimente, excelento! MNio s a
BuUa orgemzagan, mas o dominio do assunia
& & Lefiedade pard & constiucio do processo
e copy!

Ti animada hehehe (22

Opa, pessoal, aplicando a Idgica das
aulas de oferta, posicionamento e
estratégia, meu trabalho foi afetado
positivamente.

Recebi esse feedback para um
perpétuo. Comegamos nesta semana
com a fase de dar ordem as coisas (e
nomes aos bois).

Antes, eu estava sempre sentindo que
patinava e que meu trabalho ndo era
valorizado.

Agora, ndo somente sinto confianca
com deixar livre minha criatividade,
tambem consigo comunicar isso aos
clientes e eles percebem que minhas
sugestbes estdo fundamentadas.

Obrigado, Professor! E a turma
também

Além desse, estou em outros 3
langamentos em espanhol, e ao ter
uma nogao mais completa do
copywriting (pelo Copycraft e
Arquitetura) também tenho recebido
feedbacks positivos nesses projetos.

Em um deles, indo para "resultados
de engenheiro”, o custo por lead de
uma isca gratuita era de 1,40 reais
com tendéncia a seguir baixando.
Tudo com técnicas para encontrar
novas ideias criativas gue vimos na
aula de Criatividade e Anuncios




COMO VENDER
SEUS PRODUTOS

Todo mundo tem um funil de vendas. Ha funis melhores
do que outros. Mas a maioria nao sabe como aperfeicoar um.
Ainda bem que vocé nao € a maioria. Nao mais.

r,'nh ety f, gty
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1.0 ESSENCIALEM 2. ASLEIS g 3.LOW TICKET
QUALQUERFUNIL DA PRECIFICACAO EHIGH TICKET
Nao ¢ dificil Infelizmente é um Existe um momento
entender como funis péssimo conselho e um lugar para
funcionam quando  dizer que vocé voce criar produtos
alguém te diz como  ja € bom e pode baratos num
afinal eles devem aumentar o seu negocio.
funcionar. preco.

Voce vai saber quais

sao eles.



Voceé tem razao.

Nao € que as
habilidades sejam
avancadas.

E o mercado que esta
atrasado.

NOs corrigimos isso.

A maior parte das mentorias
nem diz o que voceé vai aprender.

So dizem o que vocé quer escutar.

Eu deixo claro quais sao as minhas
prioridades, pelo menos.

Quais sao as suas?



IMERSOES




O QUE VOCE RECEBE
NO COPYCRAFT?

Para aqueles que estao com
pressa, temos as imersoes.

AsS Imersoes sao
treinamentos de 2 dias para
transferir o maximo de
habilidades no minimo de
tempo.

Essas sao as imersoes
programadas (metade ja esta
disponivel) para esse
primeiro trimestre.



Maiele Maia

Voce

Fala, pessoal! Quando puderem, me digam o que acharam &

Professor guerido, seu trabalho me faz guerer ser uma
pessoa melhor, me faz guerer estudar mais, reclamar
menos e viver melhor. Obrigada por isso, baita texto!

17:52¢

{5

v .| Team

Fala, pessoal! Sei que é sabado, mas
gostaria aqui de validar a (@Tayna
Carvalho que entrou agoraejafez a
gente ter a melhor semana de vendas
em termos de fechamentos
comerciais! 3¢ %

Sensacional, parabéens pelos
resultados dessa semana, Tay! S3o os
melhores resultados que ja tivemos
com uma pessoa de comercial até

entao, parabens mesmo! . 3%t .,

v

parabéns u.’c;:-faa.rné Carvalho chegou
chegando % T,

1
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Bioenergetica
Como ter energla para fazer
O que VOCE quer fazer

. 4



SER MAIS IMPORTANTE
DO QUE TER ENERGIA?

Nenhum método de gestao, produtividade
ou performance funciona se voc€ nao tiver energia.

E como ter o melhor carro do mundo
sem gasolina na garagem.

Por muitos anos eu sofri
com baixa confianca, medo
de desafios e inconstancia.

Como profissional criativo

ou empresario, nao ter energia
para fazer o que vocé quer

€ uma droga.

Nao seria bom ter energia para
consumir o que vocé compra?

Vocé nao consegue estudar
direito, nao consegue aplicar
direito e passa de uma tarefa
para outra na esperanca

de que vocé descubra

o que ha de errado.

Deixa eu te dizer o que ha
de errado: sua vitalidade.

Eu nao sou médico, nao sou
nutricionista, nao sou da area
da saude.

Mas so profissionais de saude
devem se importar com saude?

O objetivo € compartilhar tudo

0 que eu aprendi em 8 anos

em termos de rotina, suplementos
e estilo de vida para profissionais
criativos.

E simples: mais energia,
mais constancia, mais resultado.



Transformando
estudos em
dinheiro

Seria bom
pegar todas as
horas suadas
qgue vocé passa
estudando e
transformar
em algo que dé
para comprar
pelo menos
uma poltrona
mais macla,
nao é?




. ndo sabe

menos voceé

Todos os maiores players desse mercado, e eu quero dizer
TODO MUNDO MESMO, nesse mercado sabem estudar o
minimo para transformar o conhecimento em conteudo.

Eles podem até dizer para vocé que so a pratica ensina, para
te intimidar com os seus traumas da escola (enquanto eles
vendem cursos para vocé aprender a tal pratica). Mas a
verdade € que:

Se vocé nao souber fazer estudar, voce fica
em uma situacao INSUSTENTAVEL:

ja que além de nao ter muita experiéncia para usar como
material do seu produto, também nao sabe usar o
conhecimento para usar como conteudo do seu produto.
Como € que voce vai sair do lugar assim?

Nessa imersao eu vou mostrar como.



Worldbuilding

Como encontrar, organizar e julgar
referéncias para a estratégia visual
do seu perfil ou produto.



COMO CRIAR UM MUNDO
ONDE SEU PRODUTO E A
UNICA ESCOLHA

A imagem € uma forma de persuasao silenciosa e instantanea,
porque diz tudo sem dizer nada de uma so vez. Mas vocé
precisa aprender a separar as boas das ruins e onde elas estao.

1. REFERENCIAS

Voce vai aprender
a encontrar
referéncias muito
melhores

do que as que

0 algoritmo te da.

2.ANALISES  3.IMPLEMENTAGAO

Como disciplinar Aqui vamos
oseuolhar para  conhecer

separar o que um conjunto

é bom do que de ferramentas

é inadequado. para implementar
as referéncias
do seu proprio

jeito.
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Inteligéncia Artificial
COMO USAR IA SEM

SER USADO POR E‘J,i:




EINEVITAVEL

Como uma das primeiras pessoas a oferecerem cursos

e formacoes sobre inteligéncia artificial para marqueteiros,
acho que voce precisa saber o0 minimo para pelo menos

Se proteger € prosperar.

>

E

1.IMAGENS -

Vamos focar em

aprender a gerar
imagens com
o Midjourney.

T

2.ANUNCIOS

Vou mostrar
COmO Uso imagens
e referéncias

na criacao |

de anﬁncioé.

3. PESQUISA

Pergunta simples:
voce, com todos
esses avancos em

IA, tem trabalhado
mais ou menos?

¥




Qual € o seu jeito
de enriquecer?

O unico teste do mundo para revelar qual
dos 8 perfis de enriquecimento vocé tem.



E UM SACO.

Sabe quando vocé vé um empreendedor que adora vender e
fecha negocios o dia todo enquanto vocé odeia fazer isso?

Ou alguém que cria conteudo todo dia e adora aparecer e vocé
pensa 'nunca vou conseguir fazer isso'?

E um saco. Mas pode ser um de dinheiro.
Hoje eu tenho uma solucao para ajudar voceé a responder a essas e
outras perguntas e fazer o que vale a pena PARA VOCE.

—
-
"

1. O QUE VENDER? 2.COM QUEM 3.PARA QUEM

VENDER? VENDER?
Que tipo de oferta Que tipo de Quando e quem
vocé deveria estar sociedades/parcerias vocé deveria
vendendo; funcionam para contratar;

VOCE;

Como voce deveria
estar criando Quando e quem
conteudo; vocé deveria

contratar,



Estrategista Criativo

Como pensar e estruturar campanhas
e lancamentos como um diretor criativo
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PARE DE INVENTAR HISTORIA
E COMECE A ESCREVER A SUA

Era uma vez uma uma profissao que tinha como objetivo criar, avaliar
e organizar toda a parte de criacao de uma campanha. Fizeram até
uma s€rie cujo personagem principal era um diretor criativo.

Mas entao veio o marketing digital de infoprodutos e colocou
“estratégico” no final de todas as profissoes que tinham que pensar
e matou essa profissao sem querer.

E hora de ressuscita-la.
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IA: MULETA vs ALAVANCA

SEM HABILIDADE + IA COM HABILIDADE + IA

! |

OUTPUT GENERICO UTPUT ESTRATEGIC
« Spm derecdio * Direclionado
= Sam conlexto = Contextslizado
: Refingdo
1A COMO MULETA 1A COMO ALAVANCA

Usa 1A para multiplicar
o que j& domina

Depende da LA para fazer
o que ndo sabe fazer

Habilidade: 1 Habilidade: 10
1A 10x 1A: 10x

Resultado: 10 Resultado: 100

& 1A democratizou a EXECUGACD, Mas ndo democratizou o JULGAMENTO.

IIIIII

'Essa imersao € muito simples.

ELA TE AJUDA A EVITAR A
COLUNA DA ESQUERDA E A SE
POSICIONAR NA COLUNA DA
DIRETA.



O QUE VOCE RECEBE
NO COPYCRAFT?

Uma mentoria nao € um curso ao
Vivo, entao temos um ecossistema
em que vocé pode ganhar mesmo
sem precisar ver as aulas.

Primeiro, com o material. Para
algumas pessoas, € mais rapido e
eficiente aprender assim.

Segundo, com as sabatinas.
Nossos encontros para orientacao
ao V1vo.

Terceiro, com o grupo. As
melhores vagas do mercado
aparecem antes nesses grupos
privados.



Acesso por 1 ano ao grupo mais
interessante e valioso do mercado:

O ouro desse grupo & aprendermos o que nossos colegas estio fazendo de bom, pedir
opinides de pessoas inteligentes, receber feedbacks de gente que pensa melhor gue a
gente.

E isso que eu espero de um grupo de gente foda igual esse.

~ Felipe Melo
Para mim, o grupo do Copycraft & dnico por alguns motivos:

1. O Rafael realmente participa aqui e € muito acessivel. Mos grupos de cutros produtos
digitais semelhantes, guem participava normalmente era alguém da equipe do expert
(isso quando participava). Existe um interesse genuino dele em ensinar e ter uma
relagdo pessoal com os alunos, ndo so algo "profissional”.

. D grupo é muito bom. Esse foi um dos dnicos lugares em gue me senti realmente 3
vontade de fazer perguntas e opinar sem receio. Todo mundo agui gosta de ajudar e
estd disposto a compartilhar seu conhecimento e experiéncia. Ninguém aqui enxerga o
outro como concorrente, mas como companheiro de jornada.

. As conversas sao sempre de alto nivel. Até as piadas e as figurinhas (sem querer puxar
brasa para minha sardinha, hehe). Tem audio e sequéncia de mensagem aqui que vale
mais que muito curso por ai.

Eu me sinto privilegiado de fazer parte de um grupo com gente tao inteligente, bacana e
prestativa — gente gue sempre esta disposta a dar uma ajuda, fazer piada ou levantar a
bola de gquem esta agui.

Eu me sinto honrado de poder estudar um assunto tdo foda de um jeito tdo diferente e
incrivel com um professor que realmente sabe o significado do magistério, e que se
preocupa de verdade com a integridade e o sucesso de cada um de nos.

Eu me sinto muito feliz convivendo com vocés, mesmo que & distdncia, mesmo gue as
vezes eu ndo fale nem diga nada, porgue eu sempre aprendo alguma coisa nova — &, de
guebra, ainda dou umas boas risadas.

Raisanay

Acho que de cursos e mentorias que participei, poucos conseguiram construir uma
comunidade legal € que se ajuda como essa. O do Elton € uma e outra mentoria que era
também colegas tipo irmaos, era do Robert Amorim! Todas os outros que participei, além
de ter essa questdo de abandonar os alunos pds-langamento, tem a questio de ficar
cobrando os alunos de estar presente, de assistirem na plataforma, de fazerem o que o
mentor propde, mas parece que de alguma forma o negdcio ndo é bem aquilo que vocé
guer aplicar. Tem algo gue esta fora, o contelddo parece raso demais ou fora de eixo... a
comunidade ndo engana, as pessoas até conversam, mas aplicam pouco!lL 09:3;




Cadaaula tem um
material escrito.

Mas vocé pode
chamar de livros
m.
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Sabatinas
As sabatinas sao encontros para

discutir especificamente um problema
da sua carreira ou do seu negocio.
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Voce vai receber ANOS de problemas
dos quais voce sera poupado e
SOLUCOES embasadas em situacoes
reais de pessoas como Voce.

Todas ficam gravadas para Voce ver
Se um Caso Nao € 0 mesmo que o seu
e aprender da forma mais barata e
sabia, que € com 0s erros dos outros.



O SWIPE
FILE
PREMIADO

Se vocé nao sabe o que € “swipe file”,
tudo bem. Sao referéncias e modelos
para vocé se inspirar na hora de criar
anuncios, campanhas, marcas.

E s6 um nome esquisito que usam

no mercado digital.

Para esta turma, eu vou liberar o meu
swipe file pessoal, com mais de 30 anos
de anuncios premiados em centenas

de nichos diferentes e mais de 5000
referéncias de textos de copy dos mais
diversos nichos caso voce€ precise.



COMO EU TE OBRIGO
A DAR CERTO?
Nao tem tempo para ver as aulas
semanais ao vivo as quintas?
Veja as imersoes aos sabados.
Nao pode ver nenhuma aula vivo?
Veja gravada.
Nao gosta de ver aula gravada?
Leia e use o material na sua IA preferida.
Nao quer ver aula nem ler material?

Foque no acompanhamento comigo ao vivo.

Nao quer acompanhamento nem aula
e sim vagas e parcerias?

Fique atento ao grupo.

Entende como eu te cerquel de todas
as formas para vocé dar certo?



QUEM E
COPY
CRAFTER

Mais de 240 alunos ja passaram
pelo Copycraft.

Apesar de eu ficar muito feliz com
os resultados de todos eles,

nao posso compartilhar 20 paginas
de depoimentos.

Entao vamos ficar com 10 paginas.

Espero que sejam o bastante para
VOCE.



Yasmin Moreira
(@Rafael Censon eu acho gue nunca
vou me cansar de dizer o quao foda e
o Copycraft. Estou assistindo a aula
pela segunda vez, lendo cada virgula
do material da aula e ja anotel 4
paginas de conteudo (sendo que
estou apenas na metade do material).
Mas o mais impressionante e a
profundidade do tema. Viocé nao da
uma passadinha em "desejo, Er'l'll:ll;-ﬁﬂ,
bla bla " voceé realmente abre as
cortinas do comportamento humano,
do mecanismo da persuasdoc em
relacdo a esse comportamento e faz
iss0 com zelo por cada palavra usada.
Parabéns mais uma VeZz, eu nunca vi
b nada tdo bom no mercado.

V-

Fago das palavras da Gleice as
minhas. S6 ndo mando depoimento a
cada aula por gue se ndo 0 povo vai
me achar emocionada hahaha mas

e. PQP g mentoria.
N

Copycraft ja se transformou em
compra fixa, sera minha assinatura
anual. Ndo so pelo produto que é
incrivel mas pela comunidade que

6 voce formou.

v



~Eros Rocha +55 19 00728;

Eu ndo sei quanto a vocés, mas a
cada encontro do copycraft eu saio
me sentindo o MegaMente ou aquele
meme do universo no cérebro

Gleice
Eu consequi ver a primeira resposta
do Rafael hoje e parte da segunda.

Eu s6 pensava assim: isso é que é
mentoria! 1sso & que é resposta. Nao
aquelas frasesinhas curtas e rasas
que parecem mais respostinha pra
topo de funil.

Eu nao tinha ideia de como seria o
CopyCraft e ele ainda esta no inicio,
mas esta valendo cada centavo.

Me sinto & mesa com gigantes,
entendendo o gue ha de melhor no
mercado digital, artistico e
publicitario. Nunca comprei um
produto de alguem gque acabei de
conhecer, mas fiz uma dtima escolha!

Eu nao sabia o que esperar, mas, com
certeza, Nao esperava por isso.

L
Sei la, parece que nunca aprendi copy
de verdade antes, e olha que tenho
formagdo em outras escolas, viu? E
que tudo comegou a parecer raso
demais, técnico demais, sem aquela

humanidade e conhecimento
aprofundado que eu sempre busquei



0i Rafael, v

Queria dizer que vou fazer 1 més de teste na Bouvie
(aguela vaga de Copy que mandou no grupo do
copycraft). Vocé tem uma parcela gigante nisso, obrigada
por toda a entrega e dedicagao.

Essa vaga e um grande desafio, mas espero enfrentar e
conseguir a fixagao.

O material da formacao vai ser o meu melhor amigo nessa
trajetaria kkk por isso, ja vou garantir a minha vaga pra
nova turma do copycraft.

Tchénson, vocé e foda! 21:56

"

Lucas Canhaci
Queria agradecer publicamente ao @Rafael Censon pela
parte tedrica da dltima aula.

Parece gue vocé pegou uma lanterna e jogou a luz direto
na minha cara kkkkkk

Justamente numa semana que eu estava pensando nessa
reorganizagao geral da minha vida. Essa aula encaixou
como uma luva. Antes eu nem sabia que nome eu dava pra
algumas coisas que quero resolver e agora sei o nome, de
onde vem, e tenho uma pista para seguir! haha

Valeu mesmo, professor! 10:42
Vo:

a gente entra na oficina pra aprender a escrever e sai com
ligbes para a vida 10:44



Cristian Urbaneja - Copywriter

Cristian, ja um feedback para voceé. Seu
trabalho €, realmente, excelente! Nao s¢ a
sua organizagao, mas o dominio do assunto
e a seriedade para a construgao do processo
de copy! 16:45

To animada hehehe (L)

Opa, pessoal, aplicando a logica das aulas de oferta,
posicionamento e estratégia, meu trabalho foi afetado
positivamente,

Recebi esse feedback para um perpetuo. Comegamos nesta
semana com a fase de dar ordem &s coisas (e nomes aos baois).

Antes, eu estava sempre sentindo que patinava e que meu trabalho
ndo era valorizado,

Agora, ndo somente sinto confianga com deixar livre minha
criatividade, também consigo comunicar isso aos clientes e eles
percebem gue minhas sugesties estdo fundamentadas.

Obrigado, Professor! E & turma também ¢ Editada 17:34
o

Além desse, estou em outros 3 langamentos em espanhol,
e ao ter uma nogao mais completa do copywriting (pelo
Copycraft e Arguitetura) também tenho recebido
feedbacks positivos nesses projetos.

Galera, eu nao aparego muito aqui. Mas quero contar uma
parada que me deixou mega feliz...

Messa Ultima semana, eu recebi uma indicagéo de trabalho
(de uma colega aqui do grupo) pra fazer um artigo. E com
esse servigo, eu cobrei 1.500 pila. Ja tenho 6 anos de mkt
g, cara, as coisas nao acontecem de uma hora pra outra...

Eu sou o mais ansioso do grupo kkkk
Mas digo: NAD desistam. Continuem pg copy da
dinheiro!

Deu tudo certo e a cliente ficou super satisfeita.

(esses servigos ndo sio minha fonte de renda principal)

2470

[ B =

=" =



MNum mercado infestado de charlatdes
“ensinando” Copywriting, & um
privilegio aprender com quem
realmente domina o assunto. Ja fiz
VAarios cursos de copy carissimos e
nenhum prometeu tdo pouco e
entregou tanto quanto voceé. E nitida a
sua preocupagao com a entrega ao
mesmo tempo em gue se preocupa
com a didatica.

v
Sem sombra de duvidas, eunao o
recomendo a potenciais
concorrentes.
v
Salve, Rafael!

Primeiro quero te agradecer de
coragao.

Quero te agradecer por sua
generosidade e cuidado ao elaborar o
COPYCRAFT, era nitido perceber
alguém com boas intengdes em
ensinar - as aulas contribuiram
bastante para ganhos que vao muito
alermn da propaganda, do marketing,
da escrita.

Com vocé pude aprender mais sobre
a importancia de se ter uma rotina
para escrever @ como adequar isso na
minha realidade. Também pude
perceber que um copywriter do nivel
que pretendo atingir ndo domina
apenas o discurso retorico, ha o
discurso poético, analitico, dialético.
Foi uma otima experiéncia que
recomendo a todos aqueles que
desejam atingir novos patamares!

v




Fazer o Copycraft & como sair da
caverna. Existe um Lucas pre-
copycraft, que enxergava apenas as
sombras de tudo que envolve a
persuasao, o marketing, a linguagem.
E existe um Lucas pés-copycraft, que
saiu da caverna e, com os olhos
doendo por causa da luz do mundo
real, agora entende de fato "como a
coisa toda é pensada e feita”.

O meu conselho mais honesto pra
qualquer profissional criativo é: faga o
Copycraft.

E o melhor investimento que fiz na
minha carreira.

E pra ndo ficar nessa "puxacao de
saco", saiba que ao entrar voce vai ter
que ter peito pra ler muito e escrever
muito. Seu cébrebro, que agora deve
estar acostumado com promessas
milagrosas, vai ter que passar por
uma mudanga completa.

Um abraco e boa oficina pra vocés.

0i, professor! Estou aqui para
agradecer pelo tempo dedicado e
pelo material de alta qualidade
fornecido no Copycraft. Espero que
outros copywriters também tenham a
chance de conhecer a arte e a ciéncia
da persuasio em sua profundidade e
ter os textos minuciosamente
revisados por vocé. Hahaha...até

% mais!

v




Rafa, o CopyCraft me deu
conhecimento, clareza e conexao.

Isso ficou evidente ja na primeira aula
quando fui apresentacdo aos 4
discursos que organizou a forma
como eu vejo a escritade forma
simples, mas sem ser superficial.

A diviso em biologia, psicologia,
linguagem e persuasao e Nao apenas
uma dessas bases pra explicar os
textos & uma abordagem muito
interessante.

E bem denso, completo, mas sem
dividas & uma excelente base para
quem guer escrever melhor.

Independente se for um texto
publicitario ou nao.

A oficina me trouxe clareza, porque
ajudou a conectar conhecimentos e
ideias que ficavam soltas de forma
mais clara e produtiva na hora de
escrever.

E os varios exemplos das emogbes
além dos textos publicitarios também
foram muito importantes.

Eles me deixaram a teoria mais
palpavel e ampliaram a minha
perspectiva, o que me ajudou a ter
ideias “fora do comum® com mais
facilidade.

Eu gostei muito do brief e do
exercicios de cada aula.

Eles facilitaram aplicar as primeiras
ideias e nao te deixar travado sem
saber o que fazer,

Iss0 fora a corre¢ao detalhada do seu
texto que é sem dividas uma das
melhores formas de aprender.




segunda-feira

Fala, professor. Estive sumido mas
trabalhando! Consegui fechar a
consultoria. A nossa conversa aguele
dia fez total diferenca & me trouxe
muitas oportunidades. Por incrivel
que parega, o acumulo de trabalho foi
tdo grande que nao consegui assistir
mais nenhuma aula do CC. Vou me
organizar para conseguir, porque se a
conversa surtiu tanto efeito, imagino o
restante dos conteudos. Obrigado!

AT 1 AR}
LAVE LR el F

v

Ah, vale esclarecer que com a
consultoria e outros trabalhos
fechados, devo pagar o CopyCraft em
guatro meses apos comegar. Valeu a
pena demais!

v
Vocé

P&, que otimo, Jodo! Fico muito feliz por voca!l
Era outro que sd precisava de uma faiscal

Verdade. O mais louco é que foram
quase dois anos nadando num limbo
sem produzir ou melhorar em nada.
Uma conversa e uma penca de aulas
+ O grupo ja resolveu parte dos meus
problemas.

MNunca ganhei o que estou prestes a
ganhar nos préximos meses. E muito
louco!

| 3 r ik d




sequnda-feira

Ola Rafael, boa tarde! Eu sei gue as dltimas vezes eu
chamei para pedir algo, mas dessa vez venho para
agradecer.

MNa mentoria consegui uma oportunidade de copy muito
boa e com muita seguranga de entregar algo de valor para
essa oportunidade.

Alem disso, usando parte das tecnicas que vi no CopyCraft
ajudei a agéncia da minha esposa melhorar a entrega,
negociagao e muitas outras coisas.

Tenho certeza que terei muito outros bons frutos com todo
gue venho aprendendo.

Obrigado! 14:3

v

i)

Yesterday

Ola Rafael, espero que esteja bem.

Ja faz um bom tempo desde quando iniciei as aulas no CC.
Gostaria de agradecer, pois obtive boas parcerias e
projetos pelos quais ndo imaginava. (Ainda nao cheguei
onde eu querc, mas esta sendo um bom caminho ate 13)
Lembro-me gue naguela reuniao, havia questionado sobre
qgual tema abordar; e logo vocé disse que "nao sei, moda”
descobri também que é algo que faz parte até mesmo do
meu propasito e espero vir agui de novo guando isto se
concretizar.

Um abrago enorme! 17:29
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O que mudou nos ultimos anos no
mercado digital fol o seguinte:

ANTES (2018-2023):

Problema de Producao

 Dificil criar conteudo e produtos.
« Pouca concorréncia de qualidade

« Apenas produzir ja te diferenciava

Quem PRODUZIA mais
vencia.



AGORA (2026-2027):

Problema de Consumo

e JA democratizou producao (todo
mundo cria ainda que seja tudo
“mais ou menos”)

 As pessoas NAO témproblema de
encontrar conteudo e produtos.

e Téem problema de DECIDIR se vale
a pena consumir conteudo e
produtos.

Quem faz pessoas
CONSUMIREM vence.



Vamos vencer em 2026 por meio de
SISTEMAS OPERACIONAIS.

Durante 12 meses vamos instalar
5 Sistemas no seu negocio:

Persuasao

Atracao

Entrega Retencdo



Sistemas de Atracao.

A meta deste sistema € o seu cliente ou aluno
dizer:

"Voceé € o unico que eu respeito."

Sistemas de Engajamento.

A meta deste sistema € o seu cliente ou aluno
dizer:

"Voceé entende o meu problema."

Sistemas de Entrega.

A meta deste sistema € o seu cliente ou aluno
dizer:

"Eu finalmente consegui fazer!"

Sistemas de Retencao.

A meta deste sistema € o seu cliente ou aluno
dizer:

"Eu nunca vou sair daqui."



Esses funcionam como
o ciclo constante de
qualquer negocio
saudavel:

Com os Sistemas de
Atracao, voce instala
a capacidade de ser
notado e respeitado
no mar de IA.

Com os Sistemas de
Entrega, voce
garante que o

cliente consuma e
tenha resultado.

Com os Sistemas
de Engajamento,
voce faz com que
as pessoas te
oucam e reajam
(sem 1SS0, vocé
nao tem
Influéncia).

E com os Sistemas
de Retencao, vocé
Cria uma marca e
mantém o cliente no
seu ecossistema por

anos (LI'V).



Tudo isso gira em torno do meu Sistema de
Persuasao, o SIGILO. Esse € o centro de tudo.

Sao 12 aulas com materiais e exemplos praticos
que consolidam nao so 10 anos de experiéncia
fazendo comunicacao, mas estudando
comunicacao a fim de te entregar em 1ano o que
eu level uma década para absorver.

Eis os 10 pilares da persuasao.

10.Contexto




**Essa € a minha proposta
para vocé em 2026:

transferir um SISTEMA
COMPLETO de 10 anos
de experiéncia em 12
meses instalando

5 sistemas em uma
sequéncia logica para
VOCE executar a maior
magica de todas:



COMO VAI FUNCIONAR?

Toda semana tem
encontro ao vivo.
Sim, ficam gravados.

Entrando agora vocé tambéem tera
acesso a todas as aulas anteriores e
ao material completo.

Nao se preocupe com o tempo.

Vocé tera 5 anos para acessar isso
tudo e um ano no grupo

do Whatsapp, onde voceé recebe
frequentemente propostas de
trabalho, vagas e parcerias.



COMECA?

Agora.

Eis 0 que voce val receber:



EXCLUSIVO
TURMA 2026

« Acesso ao Ciclo dos Sistemas.
Participe da criacao dos 4 Quadrantes
(Atracao, Engajamento, Entrega e
Retencao).

 Ciclo de Fundacao: 3 Imersoes ao
vivo para nivelamento de repertorio e
direcao criativa.

o Sistema de Persuasao: Meu meéetodo e
pronto, entregue como base para todo
0 ano.

« [SUPORTE] Acompanhamento do seu
projeto por 365 dias de Hotseats e e
suporte no Grupo de WhatsApp:



EXCLUSIVO
TURMA 2026

« Acesso ao Ciclo dos Sistemas.
Participe da criacao dos 4 Quadrantes
(Atracao, Engajamento, Entrega e
Retencao).

 Ciclo de Fundacao: 3 Imersoes ao
vivo para nivelamento de repertorio e
direcao criativa.

 Sistema de Persuasao: Meu método
de copy pronto, entregue como base
para todo o ano.

o [SUPORTE] Acompanhamento do seu
projeto por 365 dias de Hotseats € e
suporte no Grupo de WhatsApp.

E mais uns presentes se voceé for rapido:
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Um ano de
acompanhamento

‘q-- . -\EW

.

el g o el s B R - -
1,
- k. - i & n,
PR -
&)

1

Um curso de
presente (opcoes
no carrlnho)

o
.._...__.,. p— TRl e g G gyl el e S

il . 3
-‘“’- — R =

1
i

O Copycraft 2026



EM RESUMO:

1. Ciclo Basico
2.Ciclo da Escrita Emotiva
3.Ciclo Avancado
4.7 Imersoes ao vivo.
5.0s 5 Sistemas de Valor de 2026.
6. Acesso a todo o material de todos os
ciclos e imersoes ate 2030.
7.Acesso ao grupo por 1 ano.
8.Desconto de 555 reais se for aluno de
qualquer outro curso meu.
9.Vagas e oportunidades exclusivas,
divulgadas apenas em circulos de
conflanca.
10. Apoio e suporte diario no grupo de
Whatsapp.
11.Um ano de acompanhamento comigo
quinzenal ao vivo e em grupo.

Por 12X DE R$555,40
ou R$5.555,00 a vista



COMO SER UM
COPYCRAFTER

Para quem ainda R12x de R$ 564,48
nao € aluno de

nenhum curso
meu. R$5.555,00 a vista

ou

Eu sou um botio de desconto. * 1 #

[

Pode me apertar. Eu funciono. /

Voce tera acesso IMEDIATO a todas
as aulas ja gravadas
e a todo o material escrito por 5 anos.

Além de acesso ao
grupo e suporte do Whatsapp por UM ANO.

E

Tera acesso a UM ANO de acompanhamento
semanal e todas aulas e imersoes que eu der neste
ano.

Ou seja, tudo isso para vocé deixar de ser mais um
na equipe e passar
a liderar equipes ou tocar o seu negocio se vocé
quiser.


https://pay.hub.la/ah89YIA6PirSqmT4oJYB
https://pay.hub.la/ah89YIA6PirSqmT4oJYB
https://pay.hub.la/ah89YIA6PirSqmT4oJYB
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PARA QUEM
JA E ALUNO

Para quem

e aluno de algum
Curso meu,

VOCE tem

10% de desconto.

Fale comigo
para resgatar

o0 seu desconto
de 555 reais.






ESOPARA
~ COPYWRITERS?

Nao, nao € so para copywriters.

A nao ser que VOCE pense que criar
ofertas, posicionamento e vender seja soO
para copywriters. Al € sO para copywriter
mesmo.

No Copycraft vocé vail ser amigo de

psicologos,
terapeutas,

social media,
gestores de trafego,
heads de marketing,
empresarios,
professores e, sim,
copywriters.




EU ACHO QUEE MUITO
AVANCADO

Vocé sabe o que € mais dificil que tentar
algo avancado?

E olhar para tras daqui a 12 meses e
perceber que voceé ainda esta no basico
com resultados basicos porque teve medo
de subir a escada quando ela estava na sua
frente.

Avancado nao € o problema.

O problema € passar 0s proximos anos
fazendo a mesma coisa, sabendo que voce
poderia estar em outro nivel se tivesse
comecado hoje.

Copycraft € muito completo,
nao muito avancado.



Eu adorei, Rafael, mas eu acho
que nao vou ter tempo.

Vocé tem pouco tempo e eu
também. Mas vou te contar
uma coisa bem séria:




VOCE SABE
QUAL E O MAIOR

ASSASSINO DE
SONHOS

NO MERCADO
DIGITAL?




NAO E A FALTA
DE DINHEIRO.
NAOEA
CONCORRENCIA

E A FALTA DE
TEMPO

E sO0 ha duas formas
de comprar tempo.



O dinheiro vocé sabe

como funciona.

O dinheiro compra o tempo
com conveniéncias:

em vez de fazer a sua janta,
VOCE compra pronta;

em vez de ter que encontrar
sozinho vagas, voceé paga para
estar em uma comunidade;

1.DINHEIRO

“ S i .

5803750400,

em vez de tentar
adivinhar sozinho como
o mercado funciona,
VOCE entra em uma
mentoria.

Agora as habilidades eu
acho que voceé nao sabe
como elas compram
tempo.



2. Habilidades.

Eu explico:

Quem nao tem habilidade erra sem
entender por qué, repete o erro e
demora para corrigir.

Esse feedback lento e confuso vai
matando aos poucos 0s seus sonhos.

Porque custa tempo, dinheiro e
energia. Ainda mais quando voceé
acha que esta fazendo “a coisa certa”.
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Quem tem habilidade
reconhece padroes, evita
erros obvios e testa
hipoteses melhores.

O que leva ANOS para
uns leva SEMANAS
para outro.

Esse € o motivo de pessoas
como eu fazerem 1 milhao
por ano sozinhas com
pouCoSs posts

e outros nao sairem do

lugar mesmo depois de
300 videos no YouTube.



Habilidades compram tempo
porque eliminam o desperdicio
disfarcado de trabalho.

Sem habilidade,

voce gasta 70% do seu tempo
corrigindo erros que nao deveria ter
cometido, pesquisando o que deveria
ja saber e tentando adivinhar o que
deveria ter certeza —

0 que significa que um projeto que
levaria 1 més para quem tem
habilidade leva 6 meses para voce, e
voce ainda nao tem certeza se
funcionou ou por que falhou.




Com habilidade, vocé erra menos,
reconhece padroes antes que virem
problemas, testa 10 coisas em 6 meses
enquanto outros testam 3 em 3 anos e
mais importante:

consegue mudar de rota sem perder
tudo quando algo nao funciona,
porque a habilidade val com vocé para
O proximo projeto.



Voceé Iinveste 6 meses
desenvolvendo habilidades uma
vez e economiza 6+ meses por
ano pelo resto da vida,

enquanto quem nao tem
habilidade perde 8-10 meses por
ano, todo ano, para sempre, em
retrabalho e tentativa e erro

Y

Isso significa que em 5 anos,
voce esta 3 anos a frente de
onde estaria, nao porque
trabalhou mais,

mas porque parou de
desperdicar tempo fazendo mal
0 que deveria fazer bem.




ENTAO COMO HABILIDADES
COMPRAM TEMPO?

Simples:

1. Voce erra menos.

Menos tentativa e erro =
menos tempo desperdicado.

2. Voce reconhece padroes.

Voceé vé o problema antes dos outros.

3. Vocé pode mudar de rota.

Nao fica preso 2 anos em algo que nao funciona.

4. Voce testa mais rapido.

10 tentativas em 6 meses vs 3 tentativas em 3
anos.

5. Voceé SABE quando algo esta
funcionando.

Nao fica 8 meses "tentando dar uma chance".



Habilidade € o unico
investimento de tempo que

MULTIPLICA
tempo no futuro.

Voce gasta tempo UMA
VEZ para economizar

tempo PARA SEMPRE.



Por 1sso a nossa corrida aqui
nao € para vencer os outros.

Nao € para sermos os melhores.
Nem para produzirmos mais.

E para descobrir o que vale a
pena antes que fique caro
demais.

E para errar antes que nos custe
tudo.

E para escolher o nosso caminho
antes que escolham por nos.



QUERO ENTRAR AGORA.
O QUE EU FACO?

E simples. Se vocé nao € aluno, clique na primeira opcao.
Se voce ¢ aluno, clique na segunda opcao e use o cupom ALUNO

no checkout.

Se voce for a primeira pessoa a tentar se passar por um aluno para
ter desconto, eu vou te reembolsar e te bloquear pela eternidade.

1. NAO SOU ALUNO AINDA 2.JA SOU ALUNO

-

Se por qualquer motivo, os botoes aqui nao funcionarem,
no link da bio também deixarei disponivel essa proposta.

Caso tenha qualquer dificuldade, fale comigo por direct.
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A MINHA DUVIDA
AGORA PARA
- VOCE:

Quando foi a ultima vez que vocé
~ viveu sua vida sem arrependimentos?

Nao "vou fazer depois".
Nao "deixa eu pensar'.

_ o SN ) : n
Nao "e se tiver algo melhor".

Mas uma decisao clara onde voce
poderia dizer :

“mesmo que nao saia exatamente
COmoO eu quero, eu nunca vou me
~arrepender de ter tentado”.

Porque 0 arrependlmento nunca
- vem de tentar e



Vem de hesitar.
Vem de esperar.

Vem de assistir os dias passarem
enquanto voce fica no mesmo lugar,
desejando que algo mude.

Mas sabendo, l1a no fundo, que vocé
tem tudo que precisa para fazer essa
mudanca.

E esse poder vem com sua
capacidade de decidir.

Porque assim como voce
tem o poder de dizer NAO,
vocé tambem tem o poder
de dizer SIM.



SIM para construir habilidades que
ninguém pode tirar de voce.

SIM para parar de depender de sorte e
comecar a depender de competéncia.

SIM para se tornar autonomo.

E principalmente, diga SIM para
conflar em vocé mesmo.

Nos dois sabemos:

Se VOCeE seguilr em frente
hoje, nao tem lado ruim.



Ou voce consegue o resultado
que quer ou voce aprende algo
que te leva ate ele.

Mas e se vocé continuar onde esta?

Vocé ainda val estar pensando no
mesmo problema daqui no final do
ano.

SO que mais velho.

Porque o tempo vai passar de qualquer
jeito.

Voceé quer continuar se
perguntando o que teria
acontecido ou quer viver sem
arrependimentos?



L | Aqu1 e o ponto da Vrrada

- Da parahsla para o avan(;o .
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COMO SER UM
COPYCRAFTER

Para quem ainda R12x de R$ 564,48
nao € aluno de

nenhum curso
meu. R$5.555,00 a vista

ou

Eu sou um botio de desconto. * 1 #

[

Pode me apertar. Eu funciono. /

Voce tera acesso IMEDIATO a todas
as aulas ja gravadas
e a todo o material escrito por 5 anos.

Além de acesso ao
grupo e suporte do Whatsapp por UM ANO.

E

Tera acesso a UM ANO de acompanhamento
semanal e todas aulas e imersoes que eu der neste
ano.

Ou seja, tudo isso para vocé deixar de ser mais um
na equipe e passar
a liderar equipes ou tocar o seu negocio se vocé
quiser.
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O CHEFE:

Rafael Censon

Voce sabe quem
eu sou.

Professor, escritor
e estrategista.

Com obras premiadas tanto
Ccomo escritor e poeta quanto
como marqueteiro e vendedor.

Um um que faz 1 milhao por ano
sozinho postando pouco.

Vamos parar por aqui porque eu
sou muito vaidoso e vou so falar
de mim.

Vamos falar do unico resultado
que pode mudar a sua vida: o
seu.




MENTORIA & FORMACAO RAFAEL CENSON

COPYWRITING ARTE, CIENCIA E .
MARKETING TECNOLOGIA NO/UO CZCZO
BRANDING
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